
セミナー受講申込書は裏面下部にあります☞

令和5年度 伴走型小規模事業者支援推進事業
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長野商工会議所 会議室 ※駐車場には限りがございます。 14：00～16：00（全2回）
管内の食品関連の小規模事業者

（食品関連以外の事業者もご参加可能です）
※小規模事業者とは？
商業・サービス業では常時使用する従業員が5人以下の個人・
法人。製造業・その他の業種では常時使用する従業員が20人
以下の個人・法人（いずれも役員とパートは除く）。

裏面に必要事項をご記入の上FAXでお申し込みく
ださい。又は裏面にある二次元コードのお申し込み
フォームからも申し込み可能です。

対 象 者

場 　 所 時 　 間

申込方法

20名定　　員

長野商工会議所 中小企業支援センター（担当：田幸、藤沢）
https://www.nagano-cci.or.jp/
〒380-0904 長野県長野市七瀬中町276
TEL：026-227-2428　FAX：026-227-2758
※営業時間（土日祝日を除く）8:30 ～17:30

主催・
お問い合わせ

無料受 講 料

山崎友香氏による個別相談を実施します。実施日
は9/5（火）セミナー後または、後日オンラインの
どちらかとなります。裏面のお申込欄に希望の有
無をご回答ください。

個別相談
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講師
株式会社日本百貨店

統括バイヤー 日暮 学 氏

日本百貨店
https://www.nippon-dept.jp/shop/default.aspx
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介
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選
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デ
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講師
食のショールーム・パルズ
代表・
管理栄養士 山崎 友香 氏

食のショールーム・パルズ
https://s-pars.com/

個
別
相
談
つ
き



●本申込書にご記入いただいた個人情報につきましては、本セミナー開催における本人確認、参加者名簿
作成及びセミナーに関する連絡の目的のみに使用します。　●このセミナーはカシヨ株式会社の運営サポー
トにより開催しています。同社よりお申し込みいただいた受講者の皆様へご連絡を差し上げることがあります
ので、予めご了承ください。　●諸般の事情により、中止・延期になる可能性があります。

セミナー受講申込書は、
左の二次元コード（Googleフォーム）
からもお申し込みが可能です。

事 業 所 名 業 種 従 業 員 数
（役員・パート・アルバイトは除く）

所 在 地

〒
□ 当所会員　　□ 非会員

T E L F A X

受 講 者 名

個 別 相 談 □ 希望します　　　□ セミナー後に決めます　　　□ 希望しません　　※9/5セミナー後に個別相談を希望される方は をご記入ください。

令和5年　　　月　　　日　長野商工会議所 中小企業支援センター 行セミナー受講申込書 FAX 026-227-2758

作り手・売り手としての
成長

事業計画の策定 
プランニングのステージ まず個々が持つ強みを言語化し戦略的な事業計画を策定します。この事業計

画は、プロジェクト全体が進む過程で、必要に応じて臨機応変に修正してい
きます。

商工会議所の役割

事
業
計
画
策
定
支
援

学
び
・
気
づ
き
の
場
の
提
供

実
践
の
場
の
提
供

販路開拓セミナー
学びのステージ 消費者の心をつかむ商品づくりとは？自社通販サイト

への導線の作り方とは？今年度は2つの視点から商品
づくりと販売技術を学びます。

令和５年度  伴走型小規模事業者支援推進事業
「販路開拓支援事業」実施の仕組み

ビジネス
の実践

検証のステージ 必要に応じて修正された戦略の実践の場です。
バイヤーとの商談やお客様を相手にする中で、
自身の戦略の有効性を計ります。

経営力・販売力の強化

日本各地の物産のセレクトショップ「日本百貨店」。「日本のよい
もの」をコンセプトに、みやげ物だけでなく各地の職人が手が
ける知られざる逸品などを紹介・販売する。首都圏に直営店6
店舗、コラボ店を4店舗構え、オンラインショップも展開。この
日本百貨店とのお取引を目指す個別商談を実施します。

商談会付き販売会を無印良品直江津で開催。地
域産品の販売を通して、上越市の一般消費者への
PRと無印良品との卸取引を目指すことを目的とした、�
小規模事業者を対象にした販路開拓支援です。

●日時：令和5年10月17日（火）
●会場：長野商工会議所　会議室
●商談形式：1社30分　リアル個別商談
●募集事業者数：7社
※販路開拓セミナー受講者を優先とします。

●商談会：令和5年9月20日（水）　
●販売会：�令和5年12月2日（土）�

・ 3日（日）　
●募集事業者数：6社

日本百貨店採用アプローチ商談会

改善された導線、
魅力ある商品訴求

自社通販サイト

改善されたセールストーク
魅力ある商品訴求

店舗販売

無印良品直江津販売会

「北信濃がたり」
in 上越 2023

BtoB

BtoC

※いずれかに をご記入ください

名


